Wiadomosci

Fundusz Quercus
powalczy o bogaczy

‘ Do wyscigu o pieniadze klientow rusza TFI Quercus, pierwsze
towarzystwo funduszy, ktore nastawia sie na obstuge wylacznie

bogatych klientow

Macies Samcik

[ ]

TFI Quercus to przedsiewziecie kil-
ku bylych menedzeréw holender-
skiej grupy ING, ktorzy w ubieglym
roku - pod wodza bylego prezesa TFI
ING Sebastiana Buezka - postano-
wili si¢ usamodzielnié¢. W czwartek
licencje na dzialalno$é wydata Quer-
cusowi Komisja Nadzoru Finanso-
wego, zas wezoraj towarzystwo od-
slonito karty.

- Chcemy, zeby Quercus byl pier-
wsza w Polsce rodzina funduszy
przeznaczonadla wymagajacych
klientéw dysponujacych duzymi pie-
niedzmi - zadeklarowal dziennika-
rzom prezes Buczek.

Quercusa ma wyréznia¢ wyzszy
od konkurencji poziom wplat - aby
staé sig uczestnikiem kazdego z czte-

“rech funduszy, bedzie trzeba mie¢
w kieszeni co najmniej 20 tys. z Wie-
kszos¢ funduszy przyjmuje klientow
juzodkilkuset zlotych. - Spodziewa-
my sie, ze przecigtna wplata do na-
szych funduszy wyniesie 100 tys. z
-szacuje Buczek.

Atutem Quercusa maja by¢ nietypo-
we fundusze, ktore sprostaja oczekiwa-
niom wymagajacych klientow. Np. za-
miast zwyklego funduszu bezpieczne-
go Quercus wprowadzi fundusz ochro-
ny kapitahu, w ktérym poza polskimi ob-
ligacjami bedzie miejsce dla zagranicz-
nych, ado20 proc. pieniedzy pdjdzie na
akcje spolek. - Ale tylko na te, dokté-
rych bedziemy mieli glebokie przeko-
nanie, ze zarok ich cena wzroénie - za-
strzega Buczek.

Poza tym Quercus zaproponuje
trzy fundusze bardziej ryzykowne
- Selektywny (z udzialem akeji od ze-
rado 100 proc.), Agresywny oraz fun-
dusz Balkany i Turcja (oba z udzialem
akeji 50-100 proc.). Kazdy z nich ma
inwestowac pienigdze nie tylko na
warszawskiej gieldzie, ale tezna in-
nych parkietach tzw. nowej Europy
- od Estonii po Turcje (nie wehodza
w gre tylko Rosja i Ukraina).

Fundusze Quercusa maja by¢ zarza-
dzane bardziej aktywnie niz ,,zwykle”
fundusze, ktérych portfele czesto sapo-
dobne do skladu gieldowychindeksow.
Maja by¢ nastawione na lowienie oka-

7ji, nie beda stronily od akeji firm dopie-
ro wchodzacych na gielde lub mlodych
spolek z rynku NewConnect.

Quercusa ma tez wyrézniaé przy-
Jaznadlaklientéw strukturaoplat za za-
rzadzanie funduszami. Zamiast sztyw-
nych oplat (np. 4 proc. rocznie) bez
wzgledunawyniki bedzie cze$é sztyw-
naprowizjii cze$¢ uzalezniona od wy-
nikéw funduszy.

Choé wszystkie cztery fundusze ma-
Jacharakter otwarty, to po przekrocze-
niu przez dany fundusz miliarda zlo-
tych aktywéw bedzie sie on zamykal na
nowe wplaty. To tez uklon w strone klien-
tow, ktorzy oczekuja wysokiej jakosci
zarzadzania pieniedzmi. Mniejszym
funduszem latwiej zarzadza¢ niz wie-
lomiliardowym molochem.

Sprzedaz funduszy masie zaczaé
wmarcu, ale nie wiadomojeszcze, gdzie
bedzie mozna kupié¢ich udzialy. Szefo-
wie Quercusa chea podpisat umowy ze
wszystkimibankami, firmami ubezpie-
czeniowymi i poSrednikami, ktérzy spe-
cjalizuja sie w obshudze bogatych klien-
tow. W ciagu roku licza na pozyskanie
500minzl. o




