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Oferta dla
doswiadczonych
inwestorow

a '
Sebastian
Buczek

34 lata, doktor habilitowany nauk
ekonomicznych (doktorat z obligacji
zamiennych, habilitacja z efektyw-
nosct informacyjnej rynkow akeji),
pracownik naukowy Szkoly Glow-
nej Handlowej w Warszawte, licen-
cjonowany doradca inwestycyjny
i makler papierdw wartoSciowych.
Ma 12-letnie doswiadczenie na
rynku kapitatowym. Jest specjalistq
w obszarze inwestycji i sprzedazy.

W 1996 r. pracowat w Centrum
Operacji Kapitatowych Banku
Handlowego w Warszawie SA.
Od potowy 1996 r. przez ponad
1 lat pracowat dla Grupy ING, od
1999 r. na stanowisku Cztonka
Zarzadu ING TFIl SA, od 2002 r.
wiceprezesa Zarzadu ING Invest-
ment Management (Polska) S.A.
i ING TFI SA, a od 2006 r. prezesa
Zarzadu ING Investment Manage-
ment (Polska) SA i ING TFI SA.
W Quercus TFlI SA od sierpnia
2007 r. kieruje Departamentem
Inwestycyjnym i odpowiada za
strategie rozwoju Towarzystwa.
Jest akcjonariuszem i prezesem
Zarzadu Quercus TFI SA.
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Dlaczego powstat Quercus TFI?
Czym sie rézni od innych?

W pewnym momencie stwierdziliSmy,
ze warto zatozy¢ TFI, ktére bedzie ofe-
rowaé¢ fundusze na zasadzie otwartej
dla zamoznych i bardzo zamoznych
inwestorow. Taki pomyst powstal
w sierpniu 2007 r. W lutym tego roku
dostaliémy licencje, w koncu marca
ruszyliémy z czterema subfunduszami
wchodzacymi w sklad Quercus Para-
solowy SFIO. Od samego poczatku
staramy si¢ prowadzi¢ bardzo otwartag,
transparentng polityke informacyjna
— moéwi¢ o naszych celach, zamierze-
niach w zakresie oferty produktowe]j
1 strategii rozwoju. Co nas wyrdznia
na tle innych?

Zaistnienie na rynku finansowym
wcale nie jest takie tatwe, jak moze
sie wydawadé. Z naszych kilkunasto-

letnich doswiadczen wynika,

ze TFI to nie jest prosty biznes,
ma charakter cykliczny i trzeba sie

na tym naprawde znac.

Naszym zdaniem w Polsce nadszedl]

juz czas na to, by pomysle¢ o fun-

duszach tworzonych niekoniecznie
dla kazdego. Nas interesuja przede
wszystkim dogwiadczeni klienci, ktorzy
rozumiejq, na czym polega inwestowa-
nie, zwiaza si¢ z nami na dluzszy czas
i maja zasobny portfel — minimalna
wplata do naszych funduszy, mimo
tego ze sg one otwarte — wynosi 20
tys. zt, podczas gdy na rynku stan-
dardem jest 100-200 zI. Produkty dla
takiego klienta takze musza by¢ odpo-
wiedniej jakosci, o niestandardowych

Rozmowa z dr. hab. Sebastianem Buczkiem,
prezesem Quercus TFI SA

strategiach inwestycyjnych. Staralismy
si¢ naszg oferte tak przygotowac,
aby$my sami byli zainteresowani inwe-
stowaniem naszych oszczednosci. Caly
projekt jest pomyslany na podobnych
zasadach, jak dzialajg podmioty zarza-
dzajace funduszami hedgingowymi,
ale jednoczesnie pod kuratelg organu
nadzorujgcego rynek, czyli Komisji
Nadzoru Finansowego.

Kapital wniesiony do Quercus TFI SA
jest prywatny, wszyscy nasi kluczowi
pracownicy maja akcje spdtki. Inwe-
stujemy wiec nasze wlasne pienigdze,
wniesione do towarzystwa oraz $rodki
klientow. Poza tym zwrécitbym uwage
na fakt, ze oplaty za zarzgdzanie sa
§cidle powigzane z wynikami inwe-
stycyjnymi.

Ale w KNF s3 juz wnioski o re-
jestracje 15 nowych TFI, wkrétce
pewnie bedzie ich wiecej. Czy
Pana zdaniem na polskim rynku
jest miejsce dla tylu towarzystw?
Czy moga one stanowié¢ konkuren-
cje dla Quercusa?

Wigkszos¢ nowych TFI to firmy ni-
szowe, ktore czesto tworzg produkty
pod konkretnych inwestoréw, a nie
wychodzg z oferta skierowana do sze-
rokiego grona potencjalnych klientéw.
Takich alternatywnych towarzystw jak
Quercus z ogdlnie dostepng oferty jest
kilka — Opera, Noble, Investors. Moze
powstang jeszcze dwa lub trzy, ale nie
pietnascie.

Zresztyg zaistnienie na rynku finan-
sowym wcale nie jest takie tatwe, jak
moze si¢ wydawacé. Z naszych kilkuna-
stoletnich do$wiadczen wynika, ze TFI




